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PROPUESTA DE TRABAJO 
 
» Fecha:  10 de octubre del 2025. 
 
» Proyecto: Estudio para conocer la penetración y características 

de exhibición del producto de Tonicol. 
 
» Empresa-dependencia: Sr Tobías Lozano; Director General; Comercializadora 

Lozano. 
 
 

PRESUPUESTO  

1 
Análisis cualitativo, sesiones de grupo. 
Presupuesto por tres sesiones de grupo presenciales 
en la cd de Guadalajara.  

$209,900 

2 
Análisis cualitativo, sesiones de grupo. 
Presupuesto por tres sesiones de grupo presenciales 
en la cd de Mazatlán.  

$189,900 

3 

Trabajo de campo. 
750 puntos de venta $459,000 
1,300 puntos de venta $689,000 
2,700 puntos de venta $1,290,000 
2,900 puntos de venta $1,399,000 

4 Regalos para las personas entrevistadas en las 
sesiones de grupo. 

$1,000  
x persona 

 
» Consideraciones: 

» La cantidad no incluye IVA. 
» La validez de la presente cotización es de 30 días a partir de la fecha señalada.  
» Este presupuesto no incluye viáticos para las sesiones de grupo y supervisión. 
» El programa inicia con el 30% de enganche más los regalos en caso de ser 

necesario. 
» Se consideran de seis a ocho asistentes por sesión en caso de seleccionar la 

opción. 
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» El proyecto se inicia una vez que se deposita el anticipo y se cuenta con convenio 
de trabajo aprobado y firmado. 

» Este presupuesto es aplicable sólo bajo la descripción y propuesta del proyecto 
aquí especificada. Cualquier cambio en la descripción requerirá revisión de costos. 
Ideas Frescas tiene el derecho a suspender el trabajo si existe algún pago 
atrasado. La reanudación del proyecto se llevará a cabo al restablecerse el pago 
correspondiente. 

 
 
Atentamente, 
Fernando Fuentevilla 
Director General 
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